WARUM DU EINEN
RESELLER

VERWENDEN
SOLLTEST
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DISCLAIMER

Diese Infos stellen weder eine Steuer-
noch Rechtsberatung dar!

Dafur bitte ab zur® Rechtsanwalt’in und
Steuerberater’in deines Vertrauens!
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WAS IST EIN
RESELLER?

Herstellern an seine

-IN Reseller verkauft Produkte von

-ndkunden.

-IN Reseller verdient Geld, indem er eln

Angebot zu einem gunstigeren Preis
bezieht, als er es anschlieBend verkauft.
lhm blelbt so eine gewisse Marge.



https://www.it-business.de/was-ist-eine-marge-a-789940/
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CURS.- RESELLER
ERSTELLERIN \ » (DIGISTORE24. \ » KUND"IN
COPECART)
Kurs wird geliefert Kurs wird
bzw. weiterverkauft

Vertrag besteht,
das vereinbarte
Produkt zu liefern
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(‘\ RESELLER (\

Kurs wird bezahlt

KURS-
ERSTELLERIN

(DIGISTORE24, KUND'IN

vereinbarter Anteil COPECART)
wird ausbezahlt




Techmk%e

VORTEILE
VON
RESELLERN

" keine Probleme mit der Umsatzsteuer
" automatische Rechnungsstellung
" nur 1-4 Buchungszeilen am Konto pro

Monat (= weniger Steuerberatungs-
kosten)

" du bist nicht im Vertrag mit der

Enadkund’in
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" keine eigenen AGB moglich (weil wir
selbst ja nicht der Verkaufer sind,

NAC HTEl LE sondern eben der Reseller - er schlief3t

VON den Kaufvertrag mit dem Kunden)

RESFEIL|I FRN  die Spielregeln gibt dir der Reseller

vor (Genehmigungs-Zeit bedenken!)
" Gebuhren
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" Abonnements
" komplexe Produkte mit Up- und

WO FU R Downsell-Strecken, sowie Add-Ons
N UTZ E |C H " Spezielle Zahlungsmodalitaten /

DIGISTORFE247? mehrere Zahlungsplane

" Produkte mit Testphasen
" Onlinekurse
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VERLASSLICHKEIT
ST FUR MICH DER

ALLERWICHTIGSTE
FAKTOR




